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DEN UNTERNEHMERISCHEN TRAUM VERWIRKLICHEN: WIE
MAN SEINEN MARKT VERSTEHT, SEINE VISION DEFINIERT
UND SICH AUF DIE FINANZIERUNG VORBEREITET
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Session 1: Januar 2026
19.01.2026 - 29.01.2026
Session 3: September
08.09.2026 - 17.09.2026

Chambre des Métiers

Zielgruppe
Jeder Unternehmer, der zum ersten Mal eine unternehmerische Tätigkeit aufnimmt oder
sich in den der Gründungsphase befindet und kurzfristig eine staatliche Unterstützung für
Erstgründungen beantragen möchte (vorbehaltlich der mit den Berufskammern im Vorfeld
geprüften Förderfähigkeit).

Ziele
Im Rahmen der staatlichen Unterstützung für zukünftige Neugründer bieten wir eine
12-stündige Präsenzschulung an, um sie bestmöglich auf den Start ihres Unternehmens
vorzubereiten.
Am Ende dieses 12-stündigen Kurses wird jeder Teilnehmer in der Lage sein:
  - die Realität des Unternehmertums zu verstehen und seine Entscheidungen um
weiterzukommen zu bestätigen
- die unternehmerische Chance, die sich aus seinem Produkt oder seiner Dienstleistung
ergibt, selbst zu beurteilen
- eine grundlegende Marketingstrategie zu definieren
- seine Unternehmensvision in einem vereinfachten Businessplan darzustellen
- sich und sein Angebot mithilfe eines kurzen Verkaufsarguments zu präsentieren.
- einige einfache und wirksame Instrumente einzuführen, die für die tägliche Verwaltung
seines zukünftigen Geschäfts notwendig sind
* gut vorbereitet zu sein, um eine Finanzierung zu beantragen oder ein geschäftliches
Bankkonto zu eröffnen

Inhalt
- Der Gründungsprozess und die Grundlagen des Geschäftsmodells
- Die Unternehmensführung: Rechtliche Aspekte und Finanzierungsquellen
- Den eigenen Markt kennen und das eigene Angebot dort positionieren.
- Die Grundlagen des Businessplans und des Verkaufspitches
- Die Grundlagen der Finanzplanung und des Steuerwesens
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