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RÉALISER SON RÊVE ENTREPRENEURIAL : COMMENT
COMPRENDRE SON MARCHÉ, DÉFINIR SA VISION ET SE
PRÉPARER AU FINANCEMENT

300 €

FR

12 Std

Session 1: Février 2026
17.02.2026 - 26.02.2026
Session 2: Avril
14.04.2026 - 23.04.2026
Session 3: Juin-Juillet
30.06.2026 - 09.07.2026

Chambre des Métiers

Zielgruppe
Tout entrepreneur qui démarre une activité entrepreneuriale pour la première fois ou qui
se trouve dans la phase de création et qui souhaite solliciter à court terme une aide de
l'Etat pour la première création d'entreprise (sous réserve d'éligibilité préalablement
vérifiée avec les chambres professionnelles).

Ziele
Dans le cadre de l'aide étatique pour les futurs primo-créateurs, nous proposons cette
formation de 12 heures en présentiel afin de les préparer au mieux dans le démarrage de
leur entreprise.
Au terme de cette formation de 12h, chaque participant sera capable:
  - de comprendre la réalité du métier d'entrepreneur et confirmer ses choix pour avancer
- d'auto-évaluer l'opportunité entrepreneuriale émanant de son produit ou service
- de définir une stratégie de marketing fondamentale
- de présenter sa vision d'entreprise dans un business plan simplifié
- de se présenter et de présenter son offre via un bref argumentaire de vente
- de mettre en place quelques outils simples et efficaces nécessaires à la gestion
quotidienne de sa future activité
* d'être bien préparé pour solliciter un financement ou ouvrir un compte bancaire
professionnel

Inhalt
- Le processus de création et les bases du business modèle
- La gestion d'entreprise : Aspects légaux et sources de financement
- Connaitre son marché et y positionner son offre
- Les essentiels du business plan et du pitch de vente
- Les essentiels du prévisionnel financier et de la fiscalité
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